P – K – K metod 

Tabela za pripremu prezentacije 

	
	1. problem
	2. problem
	3. problem
	4. problem
	5 problem

	Problemi koje klijent navodi (na prethodnom sastanku)
	
	
	
	
	

	Karakteristika mog proizvoda – usluge, koja mu rešava problem
	
	
	
	
	

	Korist koju će imati u poslovanju, rešenje problema
	
	
	
	
	





